Formation : L'lA au service de
I'immobilier

Programme :

Jour 1: Découverte et bases 1
de l'lA
e Introduction aux concepts clés de
lintelligence artificielle. 2 Jour 2 : Applications
e Preésentation des outils adaptés aux S ses
metiers de l'immobilier. e Optimisation de la relation client

o Atelier pratique : Création avec des outils d'automatisation.

d'annonces immobilieres o Utilisation de I'lA pour la veille et
percutantes grace a I'lA. 'analyse du marché.

e Atelier pratique: Simulation de
neégociations et gestion de clients
via des outils d'lA.

Modalités :

Formation en présentiel ou a Alternance entre apports
distance. théoriques et ateliers pratiques.

Résultats attendus :

1 2 3

Maitrise des outils d'lIA Création de contenus Amélioration de la
relation client

Pour automatiser les taches Et d'annonces immobiliéres
administratives. performantes. Grace aux données generées
par I'lA.

Pour toute information complémentaire, veuillez nous contacter ou via notre formulaire en ligne.



